Bullk Services, un nuevo modelo de
scoring financiero en América Latina

Bullk crea un perfil de comportamiento sobre la voluntad y capacidad de pago,
a partir de un modelo de scoring predictivo regido por 4 ejes. Te contamos.

Juan José Correa, CEO de Bullk.

I rdpido aumento de los costos de

endeudamiento representan una

mayor amenaza para las empre-
sas en América Latina que en cualquier
otro de los mercados emergentes mun-
diales, lo que genera preocupaciéon de
que los defaults en la regién estén a pun-
to de aumentar, de acuerdo con analisis
de S&P Global Ratings.

Las condiciones crediticias en Amé-
rica Latina se estdn endureciendo mas
rapidamente en la actualidad, que en el
punto &lgido de la crisis financiera de
2008. Se pronostica que eso ponga a las
empresas bajo presion hasta finales del
proximo afio, escribieron varios analistas
encabezados por Gregoire Rycx.

Este panorama hace que la situacion
crediticia de América Latina sea todavia
mads complicada, pues histéricamente la
region ha presentado algunas de las tasas
de interés mas altas del mundo, mientras

que en el plano internacional, estas tasas

llegan a presentar un promedio de entre
el 20 y el 40%, en Latinoamérica se han
dado tasas de interés de hasta el 300%.
Como consecuencia, los bancos co-
bran grandes cantidades de dinero a
aquellos que no pueden pagar su tarjeta
de crédito totalmente, siendo uno de los
sectores mas afectados el de los jovenes,
al igual que las personas que laboran de
manera independiente o informal, para
quienes es mas dificil comprobar sus in-
gresos y su comportamiento financiero
para conseguir créditos y préstamos.
Para poner en perspectiva el desem-
pefio de América Latina, tan so6lo basta
revisar el porcentaje de personas ma-
yores de edad que tienen tarjeta de cré-
dito en el continente americano: el pais
numero uno en adopcién de tarjetas
de crédito a nivel mundial es Canada,
donde 8 de cada 10 personas mayores
de edad tienen una tarjeta de crédito.
Por otro lado, Uruguay es el primer pais

Latinoamericano que aparece en la lista
mundial y se encuentra en el nimero 29,
con 4 de cada 10 personas mayores a 15
afos teniendo una tarjeta de crédito.

En Venezuela, sélo 28% de las perso-
nas mayores de 18 afos tienen una tarjeta
de crédito. En Colombia, 13% y México
9%. Esto se debe a dificultades burocra-
ticas y de comprobacion de historial cre-
diticio que, muchas veces, imposibilitan a
los trabajadores el acceso a este recurso
financiero.

Existen una gran variedad de oficios,
trabajos y actividades para generar dine-
ro, sin embargo, muchas veces es com-
plicado que las personas tengan acceso a
mecanismos para comprobar sus ingre-
sos, y es casi imposible evitar la abruma-
dora burocracia que eso conlleva.

Asi, la startup Bullk Services se posi-
ciona en el mercado regional con la firme
mision de atenderlas de manera directa.

Liderada por Juan José Correa, persigue
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una filosofia iinica que busca generar el
scoring mds robusto en América Latina,
con el objetivo de generar mayor con-
fianza entre las instituciones financieras
y sus usuarios.

Bullk actia como un mediador para
que estas instituciones confien en ti, y
para que tu estés un paso mas cerca de
tus objetivos a partir de 4 grandes ejes:

Huella sociodemografica: Datos y
variables de edad, como el género,
geolocalizacién y estado civil.

Huella de historial crediticio: Anti-
giliedad de historial, cantidad y tipo de
créditos, asi como comportamiento de
pagos.

Huella transaccional: Operaciones

diarias desde las plataformas de las

instituciones.

Huella digital: El comportamiento e
insights en aplicaciones digitales.

Bullk ofrece
un score con el que
las instituciones
podrdn conocer mejor
a sus clientes
para ofrecer una
cartera mds saludable.

A partir de estos 4 ejes metodoldgicos,
Bullk muestra a las instituciones
crediticias lo fiable que son sus usuarios,
a través de la generaciéon de un perfil
de crédito robusto que los vuelve
mds atractivos para las instituciones
financieras, con la meta de recibir de
forma facil mejores ofertas crediticias.

Durante sus mas de 20 afios de
trayectoria, Juan José Correa, director
general de la compaiiia, ha desarrollado
negocios en el sector tecnoldgico,
especificamente en las ramas de
telecomunicaciones y fintech; ha
asumido roles desde la programacion
y arquitectura de software, hasta ser el
CEOQ y cabeza de varias startups.

Como raiz de ese recorrido
profesional, surge Bullk, que plantea
un modelo de perfilamiento moderno y
adaptado a las necesidades financieras
actuales: un score con el que las
instituciones conoceran mejor a sus
clientes al mismo tiempo que generan
una cartera mds sana.

“Nuestro objetivo es crear un
ecosistema financiero mas saludable
entre la gente que necesita créditos
y acceso a servicios financieros, y las
instituciones que entregan todos estos
servicios, como bancos, arrendadoras,
entre otras, para lograr un mercado mas
justo para todos”, Juan José Correa, CEO
de Bullk.

Bullk Services plantea un modelo
de perfilamiento moderno y adaptado a
las necesidades financieras actuales: un
score con el que las instituciones podran
conocer mejor a sus clientes y ofrecer
una cartera mas saludable.

El servicio de scoring de Bullk
consiste en generar un perfil crediticio
robusto de sus usuarios, con el cual
puedan demostrar estabilidad financiera
a las instituciones, haciéndose mads
atractivos para las mismas, con el
objetivo de obtener mejores condiciones
de crédito como menores tasas, mayores

montos y plazos mas largos.
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CREAR UN ECOSISTEMA
FINANCIERO MAS
SALUDABLE ENTRE
QUIENES NECESITAN
CREDITOS Y ACCESO A
SERVICIOS FINANCIEROS
PARA LOGRAR UN
MERCADO MAS JUSTO
PARATODOS”

JUAN JOSE CORREA, CEO.
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