EN LA MIRA S

EXPERTISE. JesUs Seade
fue un lider en las
negociaciones del
T-MECy ve este
mecanismo como
un hito.

FRENAR
LAS DISPUTAS

La resolucion de controversias

es ya una piedra angular para

los conflictos comerciales entre
México, Estados Unidos y Canada.

POR: Tzuara De Luna / Pekin, China

esus Seade afirma que uno
delos principaleslogros en
——— las negociaciones del Tra-
J tado entre México, Estados

Unidos y Canada (T-MEC)

radica en la implementa-

cion de un sistema de re-

solucién de controversias.

El fue el principal repre-

sentante de México en las
negociacionesy tiene ejemplos concretos que
respaldan su afirmacion.

Uno de ellos es el conflicto comercial que
México enfrent6 con Estados Unidos en 2021.
Ambos paises tenian diferencias en la forma
de calcular el valor de contenido regional
(VCR) de los vehiculos automotores produ-
cidos y vendidos en América del Norte.

Después de un proceso de consultas, que
se llevo a cabo durante la segunda mitad de
2021, 1a Secretaria de Economia present6 una
solicitud para establecer un Panel de Solu-
cién de Controversias contra Estados Unidos
en enero de 2022, argumentando que el veci-
no pais mantenia una postura que estaba en
desacuerdo con los términos establecidos en
el tratado comercial.

Poco después, Canada se uni6 a la solici-
tud, bajo el razonamiento de que esta pers-
pectiva también afectaria a su industria. El
panel emiti6 un fallo a favor de México y Ca-
nadad, lo que evité una amenaza seria para la
industria automotriz de ambos paises.

“Si Estados Unidos hubiera logrado im-
poner los cambios que exigia en las reglas de
origen, habria hecho practicamente inviable
la industria automotriz de México. Si no hu-
biéramos tenido una defensa contra eso, la
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industria automotriz de
México, que actualmente
es una de las mas fuertes
del mundo, estaria en ries-
g0”, comenta Seade.

BLINDAJE COMERCIAL

El sistema de solucién de
controversias se ha conso-
lidado como un elemento
fundamental en el contex-
to del comercio internacio-
nal entre México, Estados
Unidos y Canada. Este sis-
tema brinda alosinversio-
nistas de estos tres paises
la oportunidad de presen-
tar reclamaciones o resol-
ver disputas que surjan en
el contexto del T-MEC.

Unadelas figuras desta-
cadasenlapromocionyde-
sarrollo de este sistema fue
Jestis Seade, quien previa-
mente se desempefié como
subsecretario para Améri-
cadel Norte enla Secretaria
de Relaciones Exteriores de
México y actualmente ocu-
pael cargo de embajador de
México en China.

Seade recuerda que
precisamente uno de los

mayores desafios du-
rante la negociaciéon del
T-MEC, sucesor del anti-
guo Tratado de Libre Co-
mercio de América del
Norte (TLCAN), estuvo en
lograr la implementacion
efectiva del sistema de re-
solucioén de controversias,
especialmente, durante
las conversaciones con la
Camara Baja de Estados
Unidos, que transitaron
del Partido Republicano
al Partido Democrata.

En una entrevista des-
de su oficina, en Pekin,
el diplomatico explica la
importancia del sistema
de resolucién de contro-
versias en los acuerdos
comerciales. Sefiala que,
a diferencia de la creacion
de la Organizacién Mun-
dial del Comercio (OMC),
en la que se establecié un
sistema de resolucién de
controversias vinculante
y obligatorio, en el caso
del TLCAN, a pesar de que
se negocio la inclusién
de un mecanismo simi-
lar al de la OMC, nunca se
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implementé debido a la falta de consenso por parte
de Estados Unidos.

Eldoctor en Economia, egresado de la Universidad
de Oxford, recuerda que durante los poco mas de 25
anos en los que estuvo en vigor el TLCAN, surgieron
diversas disputas. Pero en ese periodo, las controver-
sias se resolvieron de manera arbitraria.

“:Coémo se podria abordar el problema? No pare-
cia haber una via clara; era cuestion de solicitar ‘un
favor’. Sin embargo, ahora todo ha cambiado. Se ha
vuelto algo natural: nos hacen reclamos en un tema
ynosotros presentamos reclamos en otros”, agrega el
mexicano de ascendencia libanesa.

El sistema actual de resolucién de controversias,
contenido en el Capitulo 31 del T-MEC, busca constan-
temente llegar a un acuerdo sobre la interpretaciény
laaplicacion del tratado, promoviendo la cooperacion
ylas consultas para encontrar soluciones satisfacto-
rias en cualquier asunto que pueda afectar el funcio-
namiento del acuerdo.

ENACCION

A masdetres afios dela entrada en vigor de este trata-
do, México, Estados Unidos y Canada han recurrido a
este mecanismo pararesolver disputas en los sectores
energético y automotriz. Hoy, el sistema de resolu-
cion de controversias esta en el centro de la disputa
entre México, Estados Unidos y Canada por el maiz
transgénico.

Desde el afio 2020, el gobierno de México ha im-
plementado medidas para restringir el uso de maiz
genéticamente modificado. Esta decision se basa,
principalmente, en la proteccién del maiz nativoy la
salud de la poblacion, argumentando la amenaza de
los agroquimicos.

El presidente Andrés Manuel Lopez Obrador emi-
tié un decreto el 13 de febrero que prohibe el uso de
maiz transgénico en el consumo humano. Sin embar-
go, esta medida ha suscitado tensiones a nivel inter-
nacional al poner en riesgo un flujo anual de mas de
5,000 millones de délares en exportaciones de maiz
proveniente de Estados Unidos hacia México. La se-
cretaria de Economia, Raquel Buenrostro, expresa
confianza en que el veredicto final, que se espera para
el préximo ano, resultara favorable para México.

A casi 13,000 kilémetros de distancia, Jesus Seade
destaca quelos alcances de este recurso incluso se han
convertido en uno de los factores que motivan al pais
asiatico a elegir a México como socio comercial. En un
momento en el que China busca expandir su presencia
en América del Norte, contar con un mecanismo legal
como el sistema de solucién de controversias es un
atractivo adicional para las inversiones chinas.

“No nos engaflemos, México es un ‘amigo cercano’
de Estados Unidos, nuestro principal socio comercial,
pero esto no significa que no seamos amigos de China
y socios comerciales. Hoy;, el pais asiatico es nuestro
segundo socio comercial a nivel global”, detalla.



